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ILCEO DIMONTEPASCHIPREMIATO BANCHIERE DELL’ANNO PER RISTRUTTURAZIONE EAUMENTO

Lovaglio: per ora niente nozze

Per il numero uno la priorita della banca rimane il piano industriale: siamo concentrati nel condurlo
inporto. L’exploit del titolo Mpsinborsa? La percezione del potenziale dell’istituto é stata immediata

DI LUCA GUALTIERI

B aumento di capita-
le da 2,5 miliardi
chiuso nell’autun-
no scorso ¢ stata

probabilmente 1’operazio-
ne straordinaria piu impe-
gnativa per una banca italia-
na nel corso del 2022. Rima-
sta in bilico fino all’ultimo,
I’offerta € arrivata in porto
grazie alla fiducia che gli in-
vestitori hanno riposto nel
recupero di efficienza e nel
rilancio commerciale
dell’istituto senese. Pro-
prio per questa ragione
nell’ambito degli Mf Ban-
king Awards 2023 il ceo
Luigi Lovaglio ¢ stato pre-
miato come banchiere
dell’anno «per la ristruttura-
zione del gruppo e laricapi-
talizzazione raggiunta in
un momento particolarmen-
te complicato dei mercati».

Nel ricevere il premio Lova-
glio (arrivato a Siena nella
primavera scorsa dopo una
carriera spesa all’interno di
Unicredit e un periodo al ver-
tice del Credito Valtellinese)
ha commentato gli insistenti
rumor di mé&a che interessa-
no il Monte, suggerendo che
le priorita del top manage-
ment sono altre: «LaRoccae

ben presidiata. Abbiamo del-
le sentinelle che controllano
per vedere chi arriva», ha
scherzato Lovaglio, spiegan-
do che oggi la banca & con-
centrata a «sviluppare il busi-
ness. Abbiamo anche cam-
biato la nostra organizzazio-
ne, siamo molto vicini al ter-
ritorio, vogliamo concentrar-
cisulle famiglie e sulle picco-
le e medie imprese, partico-
larmente nelle filiere indu-
striali, artigianali e agrico-
le». Per ora dunque, niente
nozze.

Nel suo intervento il ceo ha
insistito sul legame tra il
Monte e il territorio di ap-
partenenza: «Non dobbia-
mo dimenticarci che Mps
hada 550 anni una vocazio-
ne per la terra e gli agricol-
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tori. Come tutti i grandi vi-
ni, anche questa banca ¢ riu-
scita a migliorare invec-
chiando».

Lovaglio ha scherzato an-
che sui recenti rialzi del tito-
lo e dalle notizie che lo
avrebbero innescato: «Qual-
che volta il mercato ¢ distrat-
to, perché le notizie che og-
gi hanno infiammato il tito-
lo le abbiamo gia annuncia-
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te tanto tempo fa. Mps € una
banca che guarda al futuro
con serenita e che continue-
ra a migliorare e a produrre
risultati che sono sempre
molto buoni». Il riferimento
era alle risposte date agli
azionisti in vista dell’assem-
blea per cui labanca ¢ avvia-
ta verso il raggiungimento
dell'obiettivo previsto dal
piano di generare oltre 700
milioni di utili nel 2024. 11
documento spiegava anche
che T’istituto ¢ nelle condi-
zioni di guardare a tutte le
opportunita che dovessero
presentarsi in chiave di con-
solidamento del settore ban-
cario italiano.

Nel suo intervento Lova-
glio si ¢ soffermato anche
sulla convinzione nella riu-

scita del piano. «Mi sono
convinto che ce 'avremmo
fatta quando sono entrato
per la prima volta nella sede
della banca. Quando uno en-
tra in Rocca Salimbeni im-
provvisamente viene ispira-
to. In quel luogo ci sono 550
anni di storia e di cultura del-
la banca. La percezione del
potenziale ¢ stata immedia-
ta. La banca del resto ha una
forte, fortissima caratterizza-
zione territoriale. E quello
che io chiamo il vero brand.
In giro per la Toscana dipen-
denti e clienti dicono spesso
di dovere tutto al Monte. Nel
mio ruolo ¢ stato sufficiente
fare quello che avrebbe fatto
un imprenditore che vuole
bene alla propria azienda: fis-
sare un po’ di priorita, decli-
narlo in un piano chiaro e
semplice e cercare poi di es-
sere molto concentrati su
quello che si chiama execu-
tion», ha concluso il banchie-
re per cui la velocita di esecu-
zione & stato un elemento
molto importante: «L’idea
eradi andare sul mercato con
un piano che avesse gia buo-
na parte dei principali pila-
stri fissati. Oggi io posso di-
re veramente che la banca
guarda al futuro con molta
con molta serenita». (ripro-
duzione riservata)

Tutti i vincitori della nuova edizione degli MF Innovazione Awards, nel numero di Milano Finanza in edicola
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Roberto Cscell

Carmine iangiuiio (Poste Italiane), Luca Bortolan (Fi-
deuram - Intesa Sanpaolo Private Banking), Cristiano

Milo Gusmeroli(Banca Popolare di Sondrio), Antonio
Mocchi (Allianz Bank), Cristiano Pietrosanti e Giancarlo
Varola (Bcc Banca Iccrea), Roberto Valerio (Bnl Bnp)

Giuseppe Maifredi (Bper Banca), Martina Matteo
(UniCredit Group), Antonio Germoglié (Intesa Sanpaolo)

Intesa Sanpaolo), Flavia
Sciannandrone (Cassa Depositi e Prestiti),
Serena De Vena (UniCredit Group)

Bolognesi (Bibanca - Grugpo BPER Banca), Sonia Testa
e Valeria Cecc

etelli (Banco BPM)

il migliore rating standard ethics-
insieme alla divisione Banca dei
Territori di Intesa Sanpaolo, pre-
miata a sua volta per le iniziative di
sostegno Esg a privati e piccole e
medie imprese.

Quasi al termine della serata ¢ sta-
to poi il momento degli Innovazio-
ne Awards, ripartiti a loro volta in
sei diverse categorie. Per la sezio-
ne Data Driven Banking i premiati
sono stati Unicredit per il Data Me-
sh, Bper Banca come AI Excellen-

Monica Gheser (UniCredit Grou, ), Pietro Parruccini
(Mediobanca), Elena Bilisco (Nexi)

ce e Intesa Sanpaolo per Mappa Fi-
liere.

Nella sezione Nuovi Modelli Ope-
rativi sono state invece chiamate
sul palco Allianz Bank per All ca-
re, Banca Popolare di Sondrio per
Omina, Bcc Banca Iccrea per Aml
Adverse News, Bnl Bnp per Dedit.
Lasezione Talent ha in seguito pre-
miato Cassa Depositi e Prestiti per
Unlock the Future, Intesa Sanpao-
lo per Hybrid Continuous Onboar-
ding e Unicredit per Unicredit Uni-
versity Italy.

Quanto alla sotto-categoria Twin
Bank sono stati chiamati sul palco
Unicredit per Sustainable
Front-End, insieme anche a Medio-
banca per High Performance com-
puting e infine Nexi per Nexi Pla-
net Care.

Penultima categoria ¢ stata quella
delle Value Proposition per la
clientela business, fronte su cui i
premiati sono stati Banca AideXa
per Instant Lending, Crédit Agri-
cole per linee di finanziamento
Agri Blu e infine il Credem per Bu-

Alessandro Romano (Banca AideXa), Vittorio Ratto
(Crédit Agricole), Andrea Burani (Gruppo Bancario

Credito Emiliano — Credem

siness On: Working capital.

Ha concluso la serata degli MF
Banking Awards la sezione Value
Proposition per la clientela priva-
ta. In questo caso, a salire sul pal-
co in chiusura di serata sono state
Bibanca, realta del gruppo Bper
Banca, per QuiCash, insieme an-
che a Fideuram-Intesa Sanpaolo
Private Banking per Fideuram Di-
rect e in ultimo Poste Italiane per
Valore 360 e Banco Bpm per Di-
gital Branch. (riproduzione riser-
vata)



